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顺德地区《学生公司》项目

 《学生公司》项目为JA中国为高中/职中一、二年级的学生设计，从该项目课程中学生将在教师和企业

志愿者的辅导下创办一个学生公司，学习如何为公司筹集资金、竞选管理人、生产和销售产品、财务

登记、开展评估、清算公司。通过学习和实践，学生不仅将学到商业运行的方式，还将了解市场经济

体系的结构和它所带来的益处。

 JA中国自2018年与顺德创新创业公益基金会开展合作，通过申请顺德创新创业公益基金会项目资

金，在顺德地区6所职业高中开展《学生公司》课程，以顺德地区职中学生为直接受益对象，希望藉由

该项目的开展，能够帮助顺德地区学生获得相对系统的商业知识教育和体验教育，从而锻炼和提高创

新创业能力，未来能够更有效地参与到社会生活以及当地的经济建设中。
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1 《学生公司》课程开展情况（2020秋季学期）

学校数量 6

学生人数 171

教师人数 13

志愿者人数 3
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2 线上学生公司产品原型发布会

① 学生公司发布视频，上传至B站

② 发起投票，评选最具人气奖

③ 复盘大会和颁奖仪式
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2  广东地区学生公司线上产品原型发布会（线上平台：B站+ZOOM）

产品原型发布视频 复盘大会和颁奖仪式

学生公司数量 17（包含4个顺德学生公司）

参与人
数

学生 127 110

老师 15 2

企业志愿者 15 2

共计 157 114
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顺德学生公司团队产品原型发布会参与情况

学校 学生公司产品原型发布 产品

顺德陈登职业技术学校 凤优工作室 糖葫芦穿串神器

顺德胡宝星职业技术学校 箐英科技社 安全社交测距仪

顺德胡宝星职业技术学校 D立方学生公司 可拆装游标卡尺（左手尺）

顺德均安职业技术学校 布离不弃学生公司 铃兰花系列发饰
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2

2020JA中国学生公司广东地区赛- 顺德学生团队风采
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线上学生公司产品原型发布会

复盘大会和颁奖仪式（平台：ZOOM
视频会议）



www.jachina.org

《学生公司》项目受益人数总计（2020秋季）

2020年秋
季课程

原型发布会 复盘大会 总计参与情况

学校数量 6 （顺德）

学生人数 171 127 110 408人次

公司数量 17 17 17

教师人数 13 15 2 30人次

志愿者人数 3 15 2 20人次
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3 学生公司录播课

突破地域限制，突破师资瓶颈
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学生公司录播课完成了2020秋季学期的内

容，2021春季学期的内容，持续更新中，

各学校教师积极学习录播课的内容，打造

更好的学生公司课堂



www.jachina.org对学生公司录播课的积极反馈
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2020秋季学期课程调查反馈

调查问题 同意 一般 不同意

我了解了如何创办和经营一家公司 90.3% 9.7%

我了解了企业社会责任的重要性 95% 5%

通过课程的学习，我的沟通表达能力有所提升 91.5% 8.5%

通过课程的学习，我了解到了团队合作的重要性 96% 4%

通过课程的学习，我解决问题的能力有所提升 95.3% 4.7%

通过课程的学习，我的创新能力有所提升 89.8% 10.2%
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调查问题 同意 一般 不同意

课程的内容有趣并且充实 86.2% 13.8%

课程的内容能与现实生活联系 77.6% 22.4%

我愿意继续参加类似的课程学习 98% 2%

我愿意推荐其他同学参加JA课程 95% 5%

2020秋季学期课程调查反馈
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2020秋季学期课程调查反馈-学生收获/感想

 “做公司，不能一拍脑袋，需要做商业调研，……”

 在学生公司，我们学到了很多学校课堂以外的东西，锻炼了我们的动手能力，拓宽了我们的思维

 感谢老师和JA，教会了我们如何用商业思维方式来看待问题

 先在课堂学一下公司的运营方法，以后我也有可能自己创业啦
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学期课程调查反馈-志愿者/教师感想

 “在参加这个项目中，感受到职中学生的创业热情和脑洞大开的创意。”

—— JA志愿者

 “参与这个项目最大的收获是，学会了很多创新创业的知识和技能，开拓了眼界，增长了见闻，对
今后我们的教学工作有非常大的促进作用。”

—— 胡宝星职业技术学校教师
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2020秋季学生公司项目亮点

 线上产品发布会：学生公司团队用视频的形式，向公众和评委介绍公司，产品的优

势和特色，市场调研报告，未来的营销计划，来自广州/深圳/顺德的学生公司把介

绍视频放在线上平台，评委到线上平台观摩评分，并在1月底和所有的学生公司在

线上做复盘大会以此鼓励和表彰表现优秀的学生公司，并且给最具人气奖的学生公

司颁奖（线上的观众投票产出），线上发布会让更多对青少年创业感兴趣的大众参

与学生公司项目，发布会的视频也利于项目的二次传播，提高学生公司项目以及顺

德基金会的品牌认知度和影响力，
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2020秋季学生公司项目亮点

 为了帮助学校教师更好的掌握学生公司项目中商业知识的教授，JA中国在顺德双创

基金会的资助下，2020年秋季学期研发了学生公司录播课，既可以作为教师自我学

习和提升的素材，也可以作为学生公司双师课堂的课件内容。录播课解决了顺德教

师授课难的问题，突破地域限制，突破师资瓶颈

 计划在2021年的春季学期，在广东地区招募并甄选少量的企业员工作为学生公司项

目的企业志愿者，利用线上的方式突破地域限制，调动广东地区的优质志愿者资源，

辅导顺德地区的学生公司进行实践性的运作
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我很荣幸能够进到学生公司，因为我进公司前，一听到“公司”二字，便会想到电视剧里或者电影里的公司集团，那里每个人都

有一个属于自己的工作位置，每人都有一台电脑来完成工作内容，在我心里是那样的神圣，那样的令人向往！当然，这都是没进

公司前的想象，但我进公司后才发现我所想的那都是高级的公司企业集团，与我们的公司有所区别，但还是很类似于一个大公司

的运营流程。相比之下学生公司对于现在的我们来说会是一个很好的试炼之地，我们在这里可以有试错机会，并且还能在同龄人

中多学习到许多以后出社会工作后才能学到的知识和经验。在这里一切都是那样的奇妙，从刚进来啥也不会到参与了几次活动，

对公司有了一定的了解和活动经验，再到活动中售出产品，拿到第一份“工资”，这每一个体验都与出社会工作拿到业绩，发到

工资是一样的心情！经历的多了便会想着如何将公司壮大，赚更多的钱，学习很多知识，积累很多经验。现在我们都是在学习新

知识的同时还去参加活动，积累经验，提升“业绩”，将公司壮大起来，毕竟上一任的前辈将公司交到我们这群“职场菜鸟手

上”，我很害怕会把前辈们的心血、江山给败光，一有机会就会想前辈求识问经。在公司里对于自信是很重要的，可是我害怕失

败，于是导致了有几次活动中我都没能发挥好，最终使得公司那次活动业绩不太理想，那段时间我为此还伤心了一段时间，但指

导老师对我说了一番话令我记忆犹新，她说“你不用害怕啊啥的，在我们公司是不同于社会公司的，我们有试错机会，如果你因

为一件事失误了就一直一蹶不振，那你以后出到社会工作也这样的话，是会被炒鱿鱼的，所以不用自责，每个人都会有失误的时

候，哪里跌倒哪里爬起来！”不管后面有什么困难，前辈们遇到比我们还难的坎儿都熬过去了，我也相信我们一样能熬过去，公

司创业之路坎坷不平，不能摔了一次就此不振，我也相信公司以后会越来越好的！
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学生公司有许多项目，如校运会义卖、JA原型发布会、JA学生公司交流会、JA义卖、家长会义卖等等，这些项目让我收获颇多如校运会

义卖中我学会了同学与同学之间的交流推销，亦或是面对同龄群众的销售方式、如JA学生公司交流会让我懂得了要换一种角度与方式对

自己的产品进行推销，还能学习到其他公司运营模式与管理方法，还有他们产品合作方案等、JA原型发布会中学习到了其他公司的产品

推销方式与创新。这些项目的收获使我能快速熟悉公司及其他公司，提升自己的各方面能力与扩展自己的知识面。这些使我成长为一个

较为成熟的男孩，不再天天想着打游戏、吃喝玩乐，而是想着如何融入公司办公，如何提升自己，如何给公司最大化利益，甚至还想着

以后出社会该如何规划自己的人生，面对不同工作群体，我又该如何调整自己。这些都使我有一定程度的成长，令我受益匪浅！其实公

司项目的繁多也意味这有不断的挑战与挫折在等待着我，像第一次的校运会义卖中，我全身上下几乎都是问题如问题一：我们这些新成

员对产品介绍一概不知，不知灵感何来，为何制作出来等。解决办法：利用空余时间全面了解产品，从它设计灵感的由来到最后的成

品 问题二：只看着顾客上门却不会开口推销解决办法：化被动为主动，自主介绍产品并推荐给顾客除了校运会义卖的问题外，我们在

家长会的义卖中也有很多不足如问题一：没有根据不同群众而选择不同产品进行推销解决办法：事先做好功课，了解活动群众为哪一类，

调整并采用合适产品推销问题二：被家长砍价低于底价解决办法：提前做好功课，学习语言技巧与推销技巧，应对不同家长的砍价 问

题三：语言技巧不够熟练，说话卡顿不流畅解决办法：多练习语言技巧，多读书，练好口才应“棘手顾客”目前我最大的挑战就是如何

管理接手后的公司，我不能让公司败在我这一届手上，我该如何带领我的团队走向更高的人生目标，又如何赢得更多的认可……这些都

是我最大的挑战，每天要担心自己的学习，还要担心公司的事，使我焦虑不安。但有句话不是说“办法总比困难多”吗？我开始会去看

一些管理公司的书籍，去请教前辈们的丰富经验，去查看一些关于公司运营方法与技巧，我还会去阅读一些礼仪、语言技巧的书籍和看

一些职场心理学的书籍、视频，我相信，以上这些办法都能成为我克服目前最大难关的秘宝
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成就中国青年

品格领跑未来


